PRATIQUES TECHNIQUES INNOVANTES

H9
Le Mag [TX4Y o

Le magazine des techniciens de ’APABA

e Apaba

Les BIO de I'Aveyron

Autonomie des
fermes en Azote -
la clef se trouve dans
vos fumiers

ARBORICULTURE

La mirabelle, un
fruit doré et sucré

Installer des
maraichers sur des
fermes d’élevage -

un potentiel a explorer

Adapter ses

pratiques en
viticulture en
année chaude

Les bandes fleuries
en maraichage
biologique

Les circuits-courts
L'offre et la demande
en Aveyron




Elevage technique

Autonomie des fermes en Azote -
la clef se trouve dans vos fumiers

LUAPABA, dans le cadre de ses travaux d'accom-
pagnement technique des fermes et en tant que
relais de La Vache Heureuse, est toujours en re-
cherche de nouveaux leviers pour amener les éle-
vages aveyronnais vers l'autonomie décisionnelle
encore plus d'actualité dans le contexte géopoli-
tique que nous connaissons aujourd’hui.

Aprés avoir évoqué dans le précédent Magazine
Technique le sujet du RedOx et la place que prenait
cet indicateur dans la santé des sols et des plantes,
nous continuons notre chemin avec un grand sujet
du monde agricole : 'Azote.

L'Azote est un élément fondamental dans la syn-
thése des protéines. C'est un élément indispen-
sable dans la croissance des plantes et dans le deé-
veloppement végétatif. En somme, ['Azote joue un
role déterminant sur le rendement et la qualité de
nos cultures que ce soit pour les fourrages comme
pour les céréales.

Probléme, les fermes ne sont pas autonomes en
Azote ou alors elles le sont mais avec l'acceptation
d'avoir des rendements plus faibles et des cultures
de moins bonne qualité. Ce qui peut conduire a
des situations d’autarcie plutot que d’'autonomie,
mettant en question la pérennité financiére de la
ferme.

En agriculture conventionnelle, l'agriculteur achete
les unités d’Azote dont il a besoin pour obtenir la

quantité et la qualité dans ses fourrages et dans
ses céreales. Est-ce durable ? Difficile a dire mais
il semblerait que non, le premier pays producteur
d’Ammonitrate étant la Russie. Est-ce économique-
ment performant ? Jusqu'a maintenant, il semble-
rait que oui mais pour combien de temps ? Est-ce
environnementalement bon ? Il semblerait que non
puisque les formes d'’Azote minéral frequemment
utilisées ne correspondent pas a celles voulues par
la biologie et nous arrivons donc sur notre sujet
RedOx. En paralléle, les techniques/périodes d'ap-
ports ont également des impacts environnemen-
taux qui dépassent le milieu agricole, le meilleur
exemple étant la qualité de l'eau.

En Agriculture Biologique, ce n'est pas le méme
raisonnement, notamment pour des raisons éco-
nomiques. L'unité d’Azote colte 2,5 fois plus cher
qu’en conventionnel : 2,5 €/kg avec de la fiente de
volailles UAB contre moins d'1 €/kg avec de ['Urée
46 a conditionnement égal. Lagriculteur AB fait
donc bien souvent limpasse sur la fertilisation
azotée avec une productivité réduite.

Le passage en AB doit-il
s’‘accompagner d’'une perte de
productivité et de rentabilité ?

Le compost Walter Witte,
ou comment garder nos unités
fertilisantes sur la ferme ?

uesaco ? Le Compost Walter Witte est un

procédé de compostage a froid développé

en Allemagne visant a produire un compost
de tres haute qualité agronomique, riche en car-
bone et en micro-organismes bénéfiques, tout en
limitant les pertes de carbone (CO2) au cours du
processus de fermentation du fait qu'il ne dépasse
pas les 50°C puisqu'il est dit a froid.

2

Pour information, un fumier pailleux lambda
va monter en température lorsqu'il sera stocké
au champ ou dans la fumiere pour atteindre les
60/70°C entrainant une perte de matiére impor-
tante, jusqu’a 40 % du poids initial. Cette perte de
matiére s'explique par l'entrée du dioxygene dans
le tas de fumier qui va « brller » la matiére orga-
nique pour en faire du CO2.



Ily a donc non seulement une perte importante de
carbone a épandre dans les champs mais égale-
ment des émissions importantes de CO2 ! En outre,
dans cette montée en température, la chaleur va fa-
voriser la minéralisation de ['Azote organique pour
aller vers des formes volatiles et donc entrainer
des pertes d'Azote vers l'air sous forme d’Ammo-
niac (NH3) ou Protoxyde d'’Azote (N20). Ces pertes
peuvent aller jusqu'a 50 %.

Explication avec ce schéma:

Schéma explicatif

GES +++

Fumier frais ;: 10T
SUN/t
Total : 50 UN + 2,3tC

Source : La Vache Heureuse, Aot 2021

C'est donc a travers ce constat que le compost
« WW » fait son entree. Il s'agit d'un compostage a
froid par voie anaérobique.

Il se conduit exactement de la méme maniére
qu'un silo ensilage puisqu’il faudra le tasser pour
chasser l'oxygene ety ajouter une bacterie lactique

La recette

Ce phénomeéne de perte de matiére et d'unités
fertilisantes est aggravé dans un compost « hygié-
nisé » (thermophile) ot l'objectif est d'atteindre
le plus vite possible une température élevée afin
de neutraliser les graines d'adventices. Les pertes
peuventicialler jusqu'a 60 % de Carbone et d'Azote,
ce qui n'est pas évident quand on fait une analyse
dans laquelle ce type de compost sera plus riche
en Azote qu’'un fumier pailleux.

Dans cet exemple, imaginons que
cette ferme possede 800t de fumier
qui seront compostées a chaud. On
se retrouve donc avec 320 t de com-
post a épandre avec 8 UN/t, soit 2500
UN au total. Cette ferme avait ini-
tialement 4000 UN. Le compostage
a chaud a fait perdre 1500 UN que
'agriculteur devra acheter a 4000 €
(fientes de volailles) s'il est en AB
sans compter les frais de compos-
tage plus le temps de travail.

Compost : 4T
BUN/t
Total: 32 UN + 1,4 tC

qui, comme dans un tas d’'ensilage, jouera le role
de conservateur et donc qui permettra de bais-
ser le pH et de gérer la montée en température.
Ce compostage a froid limitera donc les pertes de
matieres sur la ferme.

Le compost WW est un mélange de matiéres organiques fraiches fermentescibles comme le fumier, le
lisier, 'herbe ... et ligneuses comme la paille, le foin, le BRF, les plaquettes, la sciure, ...

Mélanges

Produits fermentescibles

Effluents, lisiers, sous-produits
fruits, légumes,...

Produits ligneux

Bois déchiqueté, Feuilles mortes
Miscanthus, Paille, BRF
Déchets verts

Idéalement 50 % 50 %
Selon possibilités locales et
produits initiaux, richesse en MS 50% 70 % 30%c50%

initiale (lisiers)



Il est trés important de développer des bactéries
lactiques :

« Aérobiques sur la surface en contact avec lair sur
les 20 premiers centimétres
« Anaérobiques a lintérieur du tas

Pour cela, il faut réaliser un mélange le plus homo-
gene possible. Plusieurs modalités existent : alter-
nance fumier/bois en millefeuille, mélange dans la
benne, ...

La meilleure recette est celle qui est adaptée a
chaque contexte et chaque logistique. Il est trés
important de tasser le tas : godet + roues avant et
de recouvrir de foin ou de finir les derniers godets
qu’on ne tassera pas cette fois-ci pour laisser la
partie aérobique sur les derniers centimeétres.

Les intéréts de ce compost

* |ls sont tout d'abord agronomiques puisque le
compost permet de garder le Carbone et 'Azote
sur la ferme mais c'est aussi un fertilisant stable
sans odeur qui va favoriser la santé des sols et des
plantes puisque nous aurons des formes tres ré-
duites d’unités fertilisantes et nous revenons donc
dans notre sujet RedOx ! Le compost WW permet-
tra aussi d'enrichir le sol en bactéries lactiques qui
jouent aussi un role important dans la santé des
sols et notamment dans la déecompaction !

e Il y a également un intérét environnemental
puisque les pollutions sont grandement reduites
lors du compostage a froid et que ce produit est
non lessivable.

Exemple:

Il est indispensable, comme dans un silo d’ensi-
lage, d'ajouter un conservateur sous forme de bac-
térie lactique. Cela facilitera le processus et cela
permettra d’ensemencer votre tas de compost avec
un plus grand nombre de bactéries différentes. Ce
conservateur peut étre une solution de lactofer-
mentation, de la LiFoFer (Litiére Forestiére Fermen-
tée), du Kéfir, et méme des conservateurs d'ensi-
lage pourront étre utilisés.

Pour finir, on peut couvrir le tas d'une bache, sur-
tout s'il pleut mais ce n'est pas primordial.

Il faudra laisser un délai de 8 semaines a ce com-
post avant de pouvoir ['utiliser. Cette durée dépend
évidemment de la taille des composants.

Chantier avec du lisier
sur la ferme pilote de
La Vache Heureuse



Essais et résultats sur des fermes aveyronnaises

APABA a lancé plusieurs chantiers de compost WW sur des fermes aveyronnaises volontaires avec des
modalités difféerentes d'un compost a un autre afin de montrer qu'il n’existe pas UNE recette mais que la
meilleure recette est celle qui est la plus adaptée a vos possibilités.

Ces 3 composts et le fumier pailleux témoin sont tous les quatre issus de fermes en bovin viandes
aveyronnaises.

50 % Fumier 70 % Fumier plaquette/
plaquette + DS Comparaison

quier 80 % Fumier +
pailleux 20 % bois broyé +
témoin Keéfir

2 30 % Déchets verts + 7 A
50 % Déchets verts + EM/Bactéries lactiques Temomlcompost

LiFoFer Agriton

Ces premiers résultats sont intéressants et encou-
Résultats rageants pour la suite notamment sur la partie
azotée avec des gains importants.

Tous les parameétres mesurés sont en

moyenne deux fois plus élevés que dans le Ce sujet a également été traité chez nos voisins
iz el el melig e e el Belges avec le Centre de Recherche Agronomique
hétérogénsité dune modalite & une autre de Gembloux et des résultats pouvant atteindre
et bien que les deux derniéres soient assez

proches au niveau des résultats. 19 kg/t d'Azote !

Il semblerait que :

* La quantité totale de bois fasse la diffé- Pour aller plus loin dans l'analyse, des pesées
rence. Plus il y a de bois, plus le compost est avant/aprés compostage seraient nécessaires
dene : pour mettre en évidence que la matiére organique
o Oﬁ%ggﬁ Cd; Lceozzz:gtte#‘rofiﬂzsr‘fcf]%a;ﬁment est bien restée dans la ferme et seule une ferme
bactéries lactiques que la expérimentale pouvait supporter ce genre de pro-
LiFoFer et la solution Agriton du commerce tocole. Le fait de conserver la matiére et les unités
utilisée dans la derniére modailité. fertilisantes dans la ferme permet donc de rééqui-
librer les bilans humiques.

Exemple:

Pour compenser 1t MS d’enrubanné d’herbe, il faut rapporter :

+ 5,7 kg de P205
+ 26,5 kg de K20
+ 3,6 kg de MgO

Soit I'équivalent de 5,3 t de fumier pailleux témoin par t MS.

Si la parcelle posséde un rendement de 7 t MS/Ha/an, alors il faudra 37 t/Ha de fumier pailleux témoin
pour équilibrer le bilan humique. Trés peu de fermes pourront se permettre de faire cet apport parce
qu'il n'y aura tout simplement pas assez de fumier sur la ferme.

Pour cette méme parcelle, il faudra 2,6 t de fumier plaquette / déchets verts + LiFoFer, soit 18 t/Ha qui est
un apport tout & fait réalisable. En plus d’avoir conservé la matiére sur la ferme, on ajoute les déchets
verts et donc on augmente la quantité de compost & répartir sur 'ensemble des parcelles.



Le grand facteur limitant

La ressource bois est le principal facteur limitant
pour réaliser ce type de projet en plus du temps
de travail, mais plusieurs solutions s'offrent aux
fermes.

Soit la ressource en haies/arbres est suffisante
pour réaliser ce type de projet, il faut entre 150 et
200 ml/ha de haies en moyenne par fermes pour
ne pas mettre en danger la ressource. Des coupes
rases sont a réaliser sur un linéaire de haie suffi-
sant pour avoir la quantité de bois nécessaire. La
haie repartira en taillis pour une rotation de 15 a
20 ans.

Le repére 150 a 200 ml/ha dépendra également du
contexte pédoclimatique de la ferme, mais aussi
de l'age de la haie, des espéces présentes, ... Cest
un sujet technique qui peut étre accompagné par
Arbres, Paysages et Haies de I'Aveyron (AHP12)
pour étre slr de ne pas se tromper.

Soit la ferme ne posséde pas la ressource suffi-
sante, il est alors possible de proposer aux Com-
munautés de Communes et leurs déchetteries
de récupérer les déchets verts. Des contrats sont
possibles, souvent gratuits voire rémunérés pour
la prise en charge des déchets mais attention aux
corps étrangers ! De plus en plus, les déchetteries

Elevage fiicres

se mettent a faire payer les professionnels pour la
prise en charge de leurs déchets, il y aura donc des
opportunités a saisir.

Enfin, les professionnels comme les paysagistes,
élagueurs grimpeurs, bilcherons, ont également
des déchets a évacuer de leurs chantiers.

En paralléle, il est recommandé de planter le plus
de haies et d’arbres possible pour des raisons aus-
si bien environnementales qu’agronomiques, en se
faisant accompagner des structures compétentes
comme AHP12.

Conclusion

Le Compost Walter Witte ou compost a froid,
bien que technique, est un procédé faisable
qui répond a des enjeux agronomiques,
environnementaux et économiques, et
présente une solution d’autonomie déci-
sionnelle de taille pour les fermes. L'APABA
encourage les fermes & développer cette
technique, abordée lors des rencontres et
formations collectives et fera I'objet d'une
rencontre technique spécifique en 2026.

https://youtu.be/90-aBARJLrM?si=0ZS8nOTYGJxuoh7)
https://youtu.be/z4HoL68BpJM?si=g1_RpmOCASqlliGa




Installer des maraichers sur des

fermes d’élevage -

a explorer

Enjeux

Dans un contexte agricole marqué par la nécessité
de diversifier les productions et de faciliter l'ins-
tallation de nouveaux agriculteurs, de nouvelles
formes de coopération entre producteurs émer-
gent. Parmi elles, l'installation de maraichers sur
des fermes d’'élevage représente une opportunité
pour renforcer les dynamiques territoriales et mu-
tualiser les ressources.

LAPABA dans le cadre du programme Agriculture
Durable de Moyenne Montagne, a mené une étude
exploratoire pour identifier et analyser les sy-
nergies fonciéres et organisationnelles possibles
entre activités d'élevage et de maraichage, afin de
mieux comprendre comment ces collaborations
peuvent soutenir la transition agricole et alimen-
taire des territoires Aveyronnais.

LAveyron est un territoire rural fortement agricole,
reconnu pour la qualité de ses productions d'éle-
vage : viande Aubrac, lait de brebis, Roquefort. Le
paysage agricole est faconneé par ces activités, sou-
vent en systéeme herbagé, et détenues par des éle-
veurs installés depuis plusieurs générations.

L'un des freins majeurs a la diversification agricole,
notamment au développement du maraichage, est
l'accés au foncier. Les porteurs de projets marai-
chers, souvent jeunes ou en reconversion, peinent a
trouver des petites surfaces adaptées a leur activité.

un potentiel

De plus, le territoire souffre d'un manque de marai-
chers capables de produire en demi-gros, notam-
ment pour répondre aux besoins croissants de la
restauration hors domicile (RHD) locale. Ce déficit
freine le développement de circuits alimentaires
de proximite et limite 'approvisionnement en pro-
duits frais, pourtant trés recherchés par les établis-
sements de restauration collective et commerciale.

Céder ou louer une petite portion de terrain a un
maraicher représenterait une opportunité pour:

- Soutenir l'installation agricole locale;

- Créer des synergies agroécologiques (valorisation
du fumier, gestion de l'eau, rotation de cultures...) ;
- Participer a la relocalisation de l'alimentation ;

- Valoriser des terres parfois peu exploitées.

Une telle collaboration inter-filieres favoriserait
une nouvelle dynamique territoriale, enrichissant
l'offre alimentaire de proximité et renforcant les
liens entre agriculteurs, collectivités et consomma-
teurs.

Pour mieux comprendre ces dynamiques, nous
avons choisi de partir des expériences vecues. Une
série d’entretiens a été réalisée aupres d’éleveurs
ayant accueilli un maraicher, ou de maraichers ins-
tallés sur des exploitations d’'élevage. Ces retours
concrets, présentés ci-apres, nourrissent notre ré-
flexion sur les freins, les leviers et les projets a va-
loriser.

Récapitulatif des fermes enquétées

Statut

Date

Juri- d'instal- | SAU (ha) | Productions Type de

e lati partage
que ation
1 GAEC Valady 1985 130 Bovin allaitant  Location
Bovin allaitant Diversifi-
2 GAEC Arvieu 2013 80 et pomme de ’
cation
terre
] Pension pour

Saint- a . o

3 El come- 1990 62 DN L ELYE

, pomme de cation

d'olt
terre

4 El Valady 2015 0,9 Maraichage Location
Bovin allaitant, . .

5 GAEC  Lunac 2018 100 volailleet ~ DIversif

o cation

maraichage
Argence

6 El en 2017 107 Bovin allaitant PorteL_Jr

de projet

Aubrac

Premiers résultats

Surface
allouée

au
marai-
chage

La diversification observée dans les
exploitations enquétées répond a plu-

#ha " sjeurs dynamiques. Elle apparait comme
la volonté de soutenir un maraicher de
“5h9 l'entourage, la recherche de nouvelles
sources de revenus, ou encore a travers
he l'installation d'un associé, qui permet
' de déevelopper des ateliers complémen-
taires associant élevage et maraichage.
0,9 ha
Enfin, elle traduit le souhait de pérenni-
045ha ser et de transmettre la ferme en sap-
puyant sur des activités mutualisees et
lazne  Moins capitalistiques.



Force

Faiblesse

Facilite I'installation un maraicher
Favorise la complémentarité entre
éleveur/maraicher (échange de
main d’ceuvre, répartition des
taches administrative et de
commercialisation)
Enrichit la diversité des taches
quotidiennes

Trouver la personne correspondant
aux attentes de I'éleveur

Technique

Echange de ressources (fumier,

paille, déchets du maraichage,

récupération d’eau des toitures
d’élevage, matériel...)

Accés d I'eau compliqué sur les
prairies
Faire attention a I’'organisation

Economique

Diversification de revenu
Circuits de commercialisation déja
en place et possibilité de mise en
commun
Location peu couteuse pour les
maraichers

pour ne pas superposer les pics de

Diversification d I’échelle de la
ferme et du territoire
Synergie des ateliers et/ou circuit
de commercialisation

Opportunité

Menace

Concurrence du temps de travail

Témoignage

travail entre atelier

Diminue la prise de risque &
I'installation sur une structure
déja existante
Poids supplémentaire dans les
relations avec les banques

Changement climatique

Vincent PUGUINIER — Maraicher sur la ferme de 'Hom

Pouvez-vous vous présenter briévement et nous
décrire votre parcours professionnel ?

« Moi, c’est Vincent Puginier, j'ai 37 ans. J'ai une formation
d'ingénieur agronome. Aprés mes études, j'ai bossé un
an dans la recherche. Je suis ensuite devenu formateur
en agronomie a 'ADPSA. Et c'est la que tout a commen-
cé, finalement : je remplacais la compagne de Ludovic,
qui est aujourd’hui mon associé, et on s'est rencontrés
comme ca. C'est lui qui m'a fait découvrir la ferme et les
ateliers d'élevage, et de fil en aiguille, je lui ai proposé
de créer un atelier maraichage sur sa ferme. »

« Je me suis installé progressivement, d'abord en tant
que salarié, puis avec un CEFI, pendant trois ans. C'était
une phase test, pour valider notre entente et voir quelle
place pourrait prendre le maraichage sur cette ferme
d'élevage. Aujourd’hui, nous sommes associés en GAEC.»

Qu'est-ce qui vous a motivé a vous installer et
comment avez-vous trouvé cette parcelle ?

« Ce qui m'a motive, c'est vraiment la possibilité de
m'adosser a une ferme existante en élevage, pour dispo-
ser « avolonté » de fumier et de paillage (paille, foin en-
rubanné) et d'un parc matériel. Ca diminue énormément

les risques au départ. J'ai pu tester le métier, apprendre,
construire mon projet progressivement. »

« Quand je suis arrive, les ateliers bovin et volaille tour-
naient déja. Il y avait cette prairie, plutot plate, avec ac-
cés a l'eau, et des batiments qu’on a jugés adaptés pour
débuter l'atelier maraichage. C'était une ancienne par-
celle ou étaient gardées les génisses. »

« Apreés, avec le recul, je me dis que j'aurais peut-étre di
mieux me sécuriser concernant la parcelle ou j'ai monté
l'atelier. Parce qu’en cas de séparation du GAEC, je perds
tout : mes aménagements, les années de travail sur le
sol... Je devrais repartir a zéro. C'est un point important
que je n'avais pas anticipé. »

Quelle est la nature de votre relation avec l'éle-
veur, le connaissiez-vous ?

« Qui, j’ai connu Ludovic suite a mon précédent poste, il
bossait avec ses parents, qui étaient a la retraite. Il sa-
vait qu'il allait devoir trouver des solutions pour la main
d'ceuvre, mais il n'était pas spécialement en recherche
d’associé. Quand je suis arrivé avec ma proposition, je
pense que ¢a a été une bonne opportunité pour lui aus-
Si.»



« On s'est tout de suite mis a bosser ensemble, et on a
réfléchi @ comment faire évoluer la ferme. J'ai apporté
une vision un peu différente et on a revu ensemble cer-
taines pratiques, notamment sur 'élevage (passage au
paturage tournant, dressage des génisses, baisse de la
taille du troupeau, passage en bio, insémination). Il y a
eu une vraie synergie. »

« Aujourd’hui, on partage du matériel, il y a de l'en-
traide dans les pics de boulot, et un vrai dialogue sur
'évolution de la ferme. C'est une collaboration qu’on
a construite étape par étape. On a aussi chacun notre
autonomie sur certaines taches ou ateliers et cela me
parait primordial. »

Qu’est-ce que cette installation vous a permis de
faire que vous n’auriez pas pu ailleurs ?

« Le premier gros avantage, c'est que l'installation a été
progressive. Je n'ai pas eu a tout sortir d'un coup. Le ma-
tériel de base était 13, les batiments existaient, j'ai pu les
adapter. C'est plus simple et moins colteux que de tout
construire de zéro. »

« D'un point de vue agroécologique, il y a des bénéfices
énormes : on utilise le fumier de 'élevage pour le marai-
chage, on paille... »

« Et puis, la complémentarité entre élevage et marai-
chage, c'est un vrai plus. Méme dans le quotidien : le
travail avec les vaches, c'est moins physique mais on
a souvent des surprises ou des aléas, ca m'apporte un
équilibre. Et personnellement, j'y ai trouvé une passion,
un lien affectif avec les vaches qui rend mes journées
plus riches. »

« COté terrain, il a fallu faire quelques aménagements,
comme lirrigation ou la logistique de stockage, car les
batiments ne sont pas toujours placés idéalement par
rapport aux parcelles. Mais on s'adapte. »

Avez-vous rencontré des freins a Uinstallation ? Y
a-t-il eu des difficultés ?

« Oui, forcément. Le parcours d’installation ne refléte
pas la réalité du terrain. Le plan d'entreprise, les projec-
tions... c'est trop théorique, surtout dans ce type de pro-
jet mélant 3 ateliers dans des conjonctures si évolutives.
Dans la vraie vie, il y a beaucoup d'aléas, d’opportunités

Conclusion

gu’on ne peut pas anticiper. Par exemple, mes circuits de
vente actuels, je ne les avais pas imaginés au départ, ce
qui compte, c’'est d'avoir une vision claire et rationnelle
de son projet et surtout, de savoir saisir des opportuni-
tés. »

« Créer un atelier tout en se formant sur le tas, c'est
une sacrée charge. Heureusement, j'ai été bien entouré.
La Chambre d'agriculture m'a aidé pour l'administratif,
'APABA m'a suivi techniqguement. »

« J'ai aussi eu la chance d'avoir des voisins solidaires :
ils m'ont aidé moralement et méme physiquement, no-
tamment pour la construction des serres. Et un gros
soutien de l'entreprise Gratacap, qui m'a accompagné
sur toute la partie irrigation, serre et matériel avec un
vrai professionnalisme. Ca, ¢ca change tout et je leur suis
reconnaissant. »

Avec le recul, referiez-vous ce choix ? Que conseil-
leriez-vous a un maraicher qui veut s'installer sur
une ferme d’élevage ?

« Oui, je referais ce choix, mais avec certaines précau-
tions. La principale, c'est de sécuriser son foncier dés le
départ. Travailler des années sur une terre sans garantie
de l'avenir, c'est un vrai risque. »

« Je dirais aussi qu'il faut étre trés clair avec ses associés
dés le départ : qui fait quoi, ol on veut aller, comment
on décide. Il faut une vision partagée pour éviter les
tensions. Il faut étre au clair sur les finalités de chacun.
D'ailleurs, il n'est pas obligatoire de s'associer avec un
éleveur : on peut imaginer d'autres formes de partena-
riats (entraide, remplacement les week-end...) »

« Autre conseil : ne pas sous-estimer l'investissement
en temps et en argent, nécessaire en maraichage, et
prendre le temps de choisir son terrain, surtout pour
'accés a l'eau. S'adosser a une ferme existante peut ai-
der a démarrer, notamment pour le matériel et la cré-
dibilité bancaire, mais il faut que ce soit un vrai projet
partagé, pas un simple accueil technique. »

« Et puis il faut bien parler avec l'éleveur : s'il accepte
un atelier maraichage sur sa ferme, il doit étre prét car
ce qui est slr c'est que ¢a va changer sa ferme. Et d'un
autre coOté, le maraicher devra aussi devenir éleveur. Et
je pense que c'est une chance. »

La diversification d'une ferme présente de nombreux atouts. Sur le plan technique, elle permet une
meilleure utilisation des ressources de I'exploitation, limite les risques liés aux aléas climatiques ou
sanitaires et favorise la complémentarité entre ateliers (valorisation des effluents, rotation des cultures,

optimisation du foncier).

Sur le plan social, elle contribue & améliorer la qualité de vie de I'agriculteur en rendant le travail plus
varié et en renforgant les liens avec le territoire gréice & de nouveaux partenariats ou circuits de
commercialisation. Elle contribue également & encourager l'installation de nouveaux, notamment de

jeunes agriculteurs.

Enfin, d’'un point de vue économique, la diversification assure une plus grande stabilité des revenus en
multipliant les sources de valeur ajoutée, tout en ouvrant des perspectives d'investissement et de

développement pour I'exploitation.




Maraichage

Les bandes fleuries en maraichage
biologique

L'APABA conduit depuis 2023 et jusqu’en 2026 une expérimentation sur lutilisation de bandes fleuries
en maraichage biologique, dans l'objectif de diminuer la pression des ravageurs — notamment le puce-
ron sous abris — sur les cultures précoces de printemps ainsi que sur les cultures a forte valeur ajoutée
comme les solanacées et les cucurbitacées.

Le suivi a été realiseé sur trois fermes maraicheres biologiques dans ['ouest Aveyron. Cette action est me-
née en partenariat avec d'autres territoires (CIVAM Bio 66, Bio 46 et GAB 65), ce qui a permis de multiplier
les essais dans differents contextes pédoclimatiques. Voici les résultats observés et les recommanda-
tions que nous pouvons apporter.

Espéces intéressantes

Voici un condensé des espéces que nous recommandons a l'implantation, a adapter selon votre contexte.
Le plus important est de favoriser un maximum de diversité d'auxiliaires.

Tableau comparatif des différentes espéces de bandes fleuries

TABLEAU COMPARATIF

ESPECE Auxiliaires Ph de sol
favorisés

Flaraison précoce Punaises prédatrices
Trés bon héte pour Macrolophus {Macralophus, Orius),
Récupération des graines trés facile paratitoides

Trés bonne implantation, vivace Syrphes, chrysopes,
coccinelles, parasitoides

Trés bon héte pour syrphes ot Syrphas, chrysopes,
coccinelles. Egalement bon site de coccinelles, parasitoides
multiplicatian pour parasiteids

Syrphes, chrysopes,

Tréz bon hite r syrphes et
R coccinelles, parasitoides

Bleuet
coccinelles.

(Centaurea cyanus)

Floraison lengue Syrphes, parasitoides
Trés favorable aux syrphes
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Réaliser ses plants

Les plants seront réalisés en mini-mottes de 3 a 4
cm. Le nombre de graines par motte varie selon les
especes:

3 graines par motte pour : Souci, Achillée, Margue-
rite
5 graines par motte pour : Bleuet, Alysse

Emplacement

Les bandes fleuries hébergeant des auxiliaires ont
une influence jusqu’a une dizaine de métres.

Les adultes volants rejoignent rapidement les
cultures, tandis que les auxiliaires moins mobiles
progressent d'une plante a 'autre.

Enserre, 'emplacement reste assez flexible : en bor-
dure (sous les ouvrants), au centre (sous les che-
naux) ou méme en remplacement d’'une planche
de culture.

Implantation

La plantation se réalise par espéce, en patchs d’au
moins 2 m afin de limiter la concurrence entre
plantes et d’éviter la prédation entre les différents
auxiliaires.

Densité de plantation recommandée : environ 30 x
30 cm (soit environ 11 plants/m2, comparable a une
densité de laitues).

Le dispositif de plantation sera adapté selon les
choix techniques : avec ou sans paillage, type d'ir-
rigation, etc.

Calendrier

Dates clés :

Semis en pépiniére : autour du 15 septembre

Plantation sous abri : autour du 15 octobre

Pour assurer gite et couvert aux insectes auxiliaires
durant l'hiver puis dés le début du printemps, 'im-
plantation doit étre précoce.

Idéalement, la floraison devrait débuter environ
un mois avant la culture cible, afin de permettre le
développement des populations d’auxiliaires avant
les pics d'infestation.

Les essais réalisés en 2024 montrent un délai de 6
a 8 semaines entre le développement des popu-
lations d'auxiliaires dans la bande fleurie et leur
installation dans la culture.

Une implantation automnale favorise également
la conservation d'une partie des auxiliaires déja
présents lors de l'arrachage des cultures d’'éte, ac-
célérant ainsi le redémarrage des populations au
printemps.

Gestion de I’'enherbement

Pour limiter l'enherbement de la bande fleurie et le
temps de désherbage, un bachage d’environ 3 se-
maines avant plantation (principe du faux-semis)
reduit la levée des adventices et limite le désher-
bage manuel. Un paillage organique (ex. compost
de déchets verts) aide également a maintenir la
planche propre.

Un désherbage peut étre nécessaire 3 a 4 semaines
apres plantation, selon la levée. Ensuite, la couver-
ture vegetale devient généralement suffisante pour
limiter 'enherbement.

Fertilisation

Aucune fertilisation spécifique n'est nécessaire,
les reliquats des cultures d'été couvrant générale-
ment les besoins.

Implantation:

Soigner l'arrosage pendant les 2 premiéres se-
maines ; ['aspersion facilite la reprise avant de pas-
ser au goutte a goutte.

Conduite:

* Sireliée aux cultures voisines - méme cycle d'ir-
rigation.

» Siindépendante - programmer des apports ré-
guliers pour garantir une floraison précoce en fin
d'hiver et durable au printemps/été.
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Problémes phytosanitaires

Certaines plantes, comme le calendula, peuvent
étre touchées par l'oidium, aucun traitement n’est
necessaire.

Il faudra favoriser l'aération en fin d’hiver.

Les plants peu affectés repartiront naturellement
au printemps, et les plus touchés pourront étre
remplacés en mars si nécessaire.

Protection hivernale

Il est possible de protéger les bandes fleuries avec
un voile P17 ou un filet climat pendant ['hiver, afin
de maintenir un climat favorable a la survie des
auxiliaires.

Sous abri, les températures plus douces et la flo-
raison précoce permettent aux populations d'étre
actives plus tot que dans leur milieu naturel.

Attention

Les auxiliaires restent sensibles au gel !

Une fois les risques hivernaux passeés,
retirer les protections pour permettre leur
déplacement.

Destruction ou maintien ?

Destruction estivale possible :

La bande fleurie peut étre détruite en été pour li-
bérer la place pour une culture, a condition que les
cultures voisines soient déja bien développées (ex.
solanacées en fleurs).

e Procéder alors a un transfert actif : couper les
fleurs hébergeant des auxiliaires a leur base et les
disséminer dans la serre pour favoriser leur migra-
tion vers les cultures.
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Attention

Une migration trop précoce peut entrainer la
mortalité des auxiliaires (manque de
nourriture et d’abris).

Maintien recommande :

e Si possible, conserver la bande fleurie tout au
long de l'année, y compris en automne.
e Entretien automnal : désherber, rabattre sur le
rang, faucher légerement pour favoriser la reprise.
o Eviter les fauches trop rases et l'usage d'outils
rotatifs (risque élevé pour les insectes).

Complément en fin d’hiver :

Réaliser des semis en pépiniere dés mars pour
remplacer les plants morts et prévenir 'enherbe-
ment au printemps.

Certains auxiliaires peuvent étre introduits s'ils ne
sont pas déja présents.

Exemple : Macrolophus représente un investisse-
ment intéressant et pérenne.

Les lachers sont réalisés en début de saison ; les
bandes fleuries permettent ensuite aux auxiliaires
de migrer des cultures vers ces zones a l'automne,
assurant leur maintien toute 'année.

A noter : Le but du lacher n'est
pas de protéger les cultures une
saison mais bien d'implanter
les auxiliaires de fagon durable
sur la ferme.



Différents stades des auxiliaires importants sur une ferme (non exhaustif)

Larve de Chrysope

Chrysope

Trés vorace contre les
pucerons, elle peut en
manger jusqu’d 50
par jour. Active méme
& basses tempéra-
tures.

Autres proies : coche-
nilles, acariens, thrips,
aleurodes et petites
chenilles.

Conclusion

Larve de Syrphe

Syrphe

Excellente capacité
de recherche grace
aux adultes qui volent
sur de longues dis-
tances.

Actif méme & basses
températures.

Fécondité élevée:
jusqu’a 800 ceufs par
femelle.

Syrphe adulte

Macrolophus adulte

Macrolophus

Se nourrit d’'ceufs, de
larves et de pupes
d’aleurodes, ainsi que
d’'oeufs et de larves de
Tuta.

Consomme égale-

ment des pucerons et
des acariens.

Peut consommer
jusqu’a 50 larves ou
ceufs par jour.

L'utilisation de bandes fleuries dans une stratégie de lutte contre les insectes ravageurs représente une
solution adaptable aux territoires aveyronnais, mais nécessite rigueur et suivi. Ce n’est pas une solution
miracle, mais un levier efficace lorsqu’il est combiné & un suivi régulier des infestations pour évaluer

I'efficacité des auxiliaires et intervenir au bon moment si besoin.

Une bande fleurie conduite comme une culture maraichére permet une bonne reprise dés la premiére
année, avec un itinéraire technique (ITK) proche de celui des cultures voisines.

De plus, la bande fleurie doit étre vigoureuse, implantée au bon moment et correctement entretenue.
Il faut la considérer comme une culture a part entiére, afin d’en maximiser I'efficacité.

L'expérimentation prend fin en 2026, des résultats complémentaires seront apportés.
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La mirabelle, un fruit doré et sucreé

Géneéralités

Le mirabellier est un type de prunier fruitier culti-
Ve, issu de la sous-espece Prunus domestica subsp.
syriaca. Prunus domestica subsp. syriaca est un pe-
tit arbre caduc et trés rustique appartenant a la
famille des Rosacées. Venus d'Orient, ils sont lar-
gement cultives depuis des siecles pour leurs fruits
agreables et délicieux : les mirabelles.

La mirabelle est cultivée dans plusieurs régions de
France, mais la plus connue est celle produite en
Lorraine (également le premier producteur mon-
dial). Il faut savoir que chaque année, la production
de mirabelles en Lorraine s'éléve a plus de 13000
tonnes sur les 16000 tonnes produites au niveau
national.

La mirabelle produite en Lorraine represente envi-
ron pres de 80 % de la production mondiale

Le mirabellier n'a pas subi de modification géne-
tique notable, c'est pourquoi il est possible d'ob-
tenir un arbre a partir d’'un noyau. Toutefois, les
mirabelles sont aussi cultivees et sélectionnees
depuis longtemps afin d'améliorer et augmenter la
production.

Ainsi 2 variétés sont principalement cultivées :

« Mirabelle de Nancy, mesurant environ 3 cm de
diameétre, de couleur jaune dorée. C'est la plus ré-
pandue, puisqu’elle représente 80 % des arbres
cultivés en Lorraine, dont le climat continental lui
convient particulierement. Elle est consommee en
fruits frais, conserves, usages culinaires et eau de
vie. Il peut exister plusieurs variétés parmi les mi-
rabelles de Nancy, dont les meilleures sont multi-
pliees par greffage.

* Mirabelle de Metz, Petite Mirabelle, Mirabelle
abricotée... qui mesure environ 2 cm de diametre
de couleur jaune orange. Ces fruits un peu acidulés
font qu'elle est plus adaptée a la transformation,
aux préeparations culinaires ou pour faire de lal-
cool de prune.

Description
du prunier a mirabelles

Le mirabellier est un arbre
de petite taille, généralement
haut de 4 & 6 m, parfois 10 et
large d’environ 4/5 m. Il forme

un tronc unique généralement

court, car conduit en gobelet.

Les feuilles du mirabellier sont
alternes, lancéolées et finement
dentées. Les fleurs blanches et
a 5 pétales (rosacées) s'épa-
nouissent en mars avril. Elles
sont fécondées par les insectes,
notamment par les abeilles. Le
mirabellier est autofertile.

Les prunes mirabelles, rondes et
épaisses de 2 d 3 cm, sont re-
couvertes d’'une pruine nacrée;
elles sont charnues et riches
de saveurs. Les fruits sont mars
d’aodt & septembre.



Conditions de culture et
plantation d’un verger de
mirabelliers

Le choix de la parcelle ne doit pas étre néglige car
Uimplantation du verger est pour plus de 30 ans.
L'arbre produira correctement seulement 8 ans
aprés sa plantation.

Les parcelles gélives aux printemps doivent étre
évitées c'est pourquoi les fonds de vallée sont a
proscrire. Lexposition Nord des parcelles peut étre
envisagee, la floraison sera un peu retardée ainsi
que la maturité des fruits.

Le systeme racinaire tragant du mirabellier lui per-
met une bonne adaptation au sol, cela lui permet
de s'implanter dans des sols peu profonds. L'arbre
apprécie des sols a pH neutre et un taux de cal-
caire compris entre 1 et 5 %. Il pourra s'adapter a
des taux d'argile de 60 %, mais ne supportera pas
l'exces d’eau et l'asphyxie racinaire.

Le mirabellier peut étre difficile a cultiver car il af-
fectionne les nuits fraiches et les journées chaudes
(mais pas au-dela des 25°C), ce qui lui permettra
de produire des fruits de qualité. Il peut souffrir
en cas de chaleurs excessives en été, mais il aura
besoin de froid en hiver.

La nature du sol définira la vigueur de l'arbre. Tou-
tefois un sol trop riche favorisa 'alternance du fait
d’'une trop forte charge de fruits, et le calibre des
fruits sera moindre.

Le mirabellier affectionne plus particulierement
les sols argilo-calcaires riches en fer et magnésium
bien draineés.

Le rendement moyen d’un verger en gobelet de
200 arbres est 12 tonnes par hectare.

La taille

Les 3 premiéres années sont primordiales
pour le développement de I'arbre :

1ére année:

* Définition de la hauteur du tronc
Sélection des branches principales qui
deviendront les charpentiéres.

e Affirmer la ramure, éliminer les branches
secondaires.

Orienter les charpentiéres afin d'ouvrir le
coeur de l'arbre et donner une structure
harmonieuse a l'arbre.

® Consolider la formation de lI'arbre et
continuer & enlever les branches
secondaires.

La taille est pratiquée de préférence
pendant la période de repos végétatif
(dormance) de novembre & mars afin de
minimiser le stress de l'arbre.

La taille d’entretien a pour objectifs de :

e Favoriser la santé de l'arbre.

* Favoriser I'éclaircissage du centre gréce
& la suppression de branches qui se di-
rigent vers l'intérieur. Cette pratique facilite
la circulation de I'air et de la lumiére au
centre de |'arbre, ce qui a pour effet de
diminuer la pression cryptogamique.
Stimuler la fructification et éviter le phé-
nomeéne d’alternance. La taille de seconde
année incite I'arbre & produire de
nouveaux bourgeons fruitiers.

* Renouveler les branches. L'élimination
des branches vieillissantes permet de
renouveler la production et la qualité des
fruits.
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Les principales maladies
etravageurs

Les principales maladies

Moniliose :

La moniliose est une maladie cryptogamique qui
affecte les arbres fruitiers a noyaux, elle est res-
ponsable de pertes importantes de rendements.
Elle se propage rapidement en conditions humides
lorsque les températures sont modérées (15 a 25°C)
a savoir au printemps et a l'automne. Elle peut af-
fecter les rameaux, les fleurs et les fruits.

Les symptomes :

Monilia laxa se propage sur les fleurs. Au début,
ces organes prennent des teintes mauves, puis
brunissent peu a peu. Les fleurs se desséchent tout
en restant attachées a l'arbre. Les rameaux touchés
montrent une écorce rougissante. Celle-ci se cre-
vasse en forme de fente ou de cercle pour laisser
apparaitre le bois nu.

Le champignon Monilia fructigena se développe
principalement sur les fruits alors qu'ils sont déja
bien développés. Ils se tachent de cercles de pour-
riture brune et molle avant de se momifier.

La prévention est le moyen le plus efficace
de lutter contre cette derniére :

¢ Taille réguliére facilitant I'aération et
I'entrée de la lumiére au coeur de I'arbre.

¢ Elimination des fruits momifiés mais aussi

des rameaux et fleurs contaminés.

* Les traitements préventifs a base d'acide
salicylique ou de silice organique en début et
fin d’hiver peuvent renforcer les défenses
naturelles de 'arbre.

Les moyens de traitements :

Lorsque le champignon est présent un traitement
ciblé a base de bouillie bordelaise est conseillé.
Son application en deux passages (fin d’hiver et
début de floraison) peut s'avérer trés efficace pour
enrayer la contamination.

Une surveillance réguliére du verger afin d'interve-
nir rapidement limitera considérablement la pro-
pagation de spores.
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La rouille:

La rouille du prunier est une maladie cryptoga-
mique, causée par 2 champignons de la famille
des Tranzschelia. Ils se nomment Tranzschelia pru-
ni-spinosae et Tranzschelia discolor. Cette maladie
est particulierement virulente lors de printemps
pluvieux, le pathogéne étant transporté par les
pluies d’avril et de mai. Elle peut entrainer une
perte précoce des feuilles dés le début du mois
d’'aolt, d'ol une géne considérable lors de la ma-
turation des fruits.

Cette maladie altére aussi la mise en réserve de
arbre. Les attaques répétées de la rouille péna-
lisent fortement la longévité de l'arbre.

La rouille du prunier est une maladie polycyclique,
ainsi plusieurs autres cycles vont se succéder plus
ou moins rapidement au cours de la saison, favori-
sant une propagation rapide de la maladie sur les
arbres et dans les vergers.

Les symptomes :

Apparition sur la face supérieure des feuilles, de
taches angulaires jaune orangé réparties au hasard
sur le limbe. Elle est aussi présente sur la face infée-
rieure sous forme d'amas de spores.

A noter qu'il faut environ 65 jours entre la conta-
mination et 'apparition des premiers symptomes.

Les moyens de traitements :

Il est recommandé de pulvériser de la bouillie bor-
delaise lors de la chute des feuilles et/ou au début
du printemps. Cette pratique est utilisable en Bio
comme en conventionnel.

Lenfouissement ou le broyage des feuilles permet
de détruire les spores présentes sur les feuilles

A noter que les fortes chaleurs de fin d'été (supé-
rieur a 25°C) ou les périodes de gel et de dégel en
hiver facilitent la destruction des spores.

Les principaux ravageurs

Le puceron vert:

Le puceron vert (Brachycaudus helichrysi Kalt) est
'un des ravageurs principaux du Mirabellier. Il ef-
fectue son cycle en deux temps, pour partie sur les
cultures hautes de type arbres fruitiers, puis une
seconde partie sur des cultures basses du type
herbacés sauvages ou cultives pissenlit, trefle et
autres.



De par ses piqlres, le puceron vert entraine un
fletrissement et le dessechement des feuilles, ce
qui est préjudiciable a la production de fruits de
année mais aussi a la santé et la vie de l'arbre, le
métabolisme de ce dernier pouvant étre fortement
affecte.

Le cycle du puceron vert:

Les femelles fondatrices déposent leurs ceufs a la
base des bougeons lors de 'automne.

Les ceufs vont alors éclore au printemps lors du
développement des premiéres feuilles. Les larves
vont piquer la face inférieure de la feuille en-
trainant le flétrissement de cette derniére. Le re-
croquevillement de la feuille constitue un abri pour
les pucerons. Ces parents vont donner naissance a
2 ou 3 générations successives. Sans intervention,
ces descendants vont continuer a piquer les nou-
velles pousses et détruire progressivement l'arbre.
Lorsque la pousse de 'année prend fin (avril/mai),
les pucerons ailés apparaissent et migrent vers les
hotes secondaires : les cultures basses.

A lautomne la forme aillée du puceron migrera
vers le mirabellier pour pondre et donner nais-
sance a des femelles sexuées, dites « les femelles
fondatrices ».

Les symptomes :

Les symptomes peuvent apparaitre des la premiére
pousse des feuilles, celles-ci sont fripées et le
resteront toute la saison. En général, les premiers
symptomes apparaissent au sommet de l'arbre et
trés souvent dans les mémes secteurs du verger.

Les moyens de traitements :

Une pulvérisation d’argile type Kaolin doit étre
envisagée a l'automne a la premiére chute des
feuilles a raison de 50 kg/ha, et ce traitement pour-
ra étre renouvele.

Par mesure de prévention il est conseillé de
ne pas sur-fertiliser en azote au printemps, le
puceron vert étant particulierement friand des
jeunes pousses tendres.

* Intervenir avant le débourrement aura une
action sur les fondatrices et les ceufs.

« A l'apparition des premiéres feuilles il est
conseillé d'observer 2 pousses par arbre sur
une cinquantaine. Si la présence du puceron est
constatée, une intervention est recommandée.
Le puceron vert a de nombreux prédateurs
naturels (coccinelles, cécidomyies, syrphes ...),

il est donc impératif d'introduire ces insectes
auxiliaires.

Le carpocapse:

Le carpocapse est un papillon (lépidoptére) de la
famille des tortricidae. Sous forme adulte, il me-
sure de 8 a 9 mm d’envergure, avec des ailes an-
térieures triangulaires, étroites a la base, gris brun
foncé marquées d’'une tache gris cendré. Ses ailes
postérieures sont gris brunatre.

L'oeuf est aplati et blanchatre, trés difficilement dé-
celable, pondu isolément sur la partie inférieure
des fruits. La larve est une chenille de 10 a 12 mm,
rose vif sur le dos et rose pale sur la face ventrale,
avec une téte brun fonce.

Les vols ont lieu principalement durant les pé-
riodes crépusculaires : l'essentiel des vols se dé-
roulerait entre 17 et 21 heures.

Epidémiologie :

Linsecte hiverne sous forme de larve a l'intérieur
de cocon glissé sous les écorces, dans les fissures
des arbres mais aussi dans le sol. Les papillons de
la premiére génération (hivernage) apparaissent a
partir de la mi-avril (la température a la tombée
de la nuit doit dépasser les 14°C), la femelle pond
dans les jeunes fruits. La larve se développe dans le
fruit, creuse alors une galerie et donne la seconde
génération de vol qui aura lieu a la mi-juillet).

Ce second vol est le plus dévastateur car les condi-
tions climatiques sont propices a la ponte.

Les symptomes :

Les jeunes fruits attaqués par la 1ére génération en
mai-juin tombent au sol (& ne pas confondre avec
une chute physiologique).

Les pontes de la seconde génération donnent des
fruits véreux sensibles aux monilioses impropres a
la consommation.

Les contaminés présentent des galeries superfi-
cielles d'ou s’écoule un liqguide gommeux.



Les moyens de traitements :

La premiéere génération de carpocapse
est peu nuisible, c'est au moment du
deuxieme vol que l'on peut raisonner
le traitement.

Des traitements insecticides sont réa-
lisables durant ['été en cas de forte in-
festation. Le seuil d'intervention pour
le carpocapse des prunes estde1a3 %
de ponte ou d'attaque sur 500 fruits.

La lutte contre le carpocapse des
prunes en agriculture biologique s'ef-
fectue par confusion sexuelle au moyen
de diffuseurs avant, pendant et apres
la floraison.

Cette méthode s’avére particulierement efficace mais
doit répondre a quelques préconisations :

* |'infestation en année n-1de la parcelle ne doit pas
excéder quelques % de fruits avec dégats.

* le papillon (femelle fécondée) étant capable de voler
sur 250 meétres au moins, la parcelle doit étre située a
plus de 300 metres de tout autre parcelle de prunier non
traitée.

* le nombre de diffuseurs [/ ha doit étre respecté. En
bordures de parcelle, aux emplacements des arbres
mangquants, le nombre de diffuseurs doit &tre doublé pour
assurer la continuité et la régularité du nuage de
phéromones.

* les prévisions de dates de pontes sont réalisables
grdce aux données météorologiques (somme de
températures).

Traitements utilisables en AB

Ravageurs

ou maladies

Bactérioses

Psylle

Stade hivernant
des ravageurs

Pucerons
et psylles

Monilia fleurs
et rameaux

Psylles et
Pucerons

Tavelure
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Nbr de

Famille chimique
passage

Matiére active

Observations

maxi

Cuivre

Bouillie Bordelaise 1,25 kg 2,5kg
L'arbre doit rester
Argile blanc toute la
période de risque.
Huiles blanches 2L 20L
Pyréthrinoides o,1L 0,1L 2 Port?r une attention
aux jeunes vergers.
Le traitement aux
huiles blanches est
Huiles blanches 2L 20L 1 importqnt dansle
Hﬁ cadre de la lutte
contre le puceron.
Huile essentielle 0,4L 4L 6 A r:enouveler en
d’orange douce fractionnant If: !dose.
X Ne pas pulvériser
E“ 24h avant du gel.
Association: 0.011L 0.011L 2
Cyprodinil +Fluodioxonil ! !
Ou IBS + SDHI
Tébuconazole + Fluo- 0,05L 0,51 1
pyram
Polysulfure de calcium 12L
i Aréaliserdésla
Pyréthrinoides 0,11L 0,11L 2 » "i ey
Pyridines 00l4kg 014l 2 premicre feuile,
I'arbre doit rester
Barriére physique pré- blanc. Renouveler si
ventive: [ Argile besoin en fractionnant
Hydroxyde de calcium les doses
Phtalimides : Captane 0,18 kg 1,8kg 4a6
Quinones : Dithiane 0,05kg 2
Cuivre: [Fj
Oxyde cuivreux 0,33 kg 0,14 kg
Oxychlorure de cuivre 0,7L 0,28L



Ravageurs

ou maladies

Famille chimique
Matiére active

Nbr de

Dose Dose
assage

Pc/hl maxi |° g
maxi

Observations

Conclusion

Suite aux changements climatiques la

Carpocapse

Carpocapse
1e vol

Rouille et maladies
du feuillage

Rouille et Monilia
Sd traitement

Carpocapse
Sd Vol

Moniliose

Carpocapse

Bactérioses

Confusion sexuelle

I3

Pyréthrinoides:
Deltamétrine
Lambda-cyhalothrine
Virus de la granulose

Bacillus Hﬂ

thuringiensis

Quinones :
Dithianon
Polysulfure de calcium
Bicarbonate de _1

potassium m"

Quinones:
Dithianon |
Bacillus bt

anyloliquefacires
Bacillus subtilis

Pyréthrinoides:
Deltamétrine
Lambda- cyhalothrine
Virus de la granulose
Bacillus thuringiensis

¢]
=B

Association:
Cyprodinil + Fludioxonyl
Tébuconazole:
Tébuconazolz + Fluopyram
Bacillus anyloliquefacires

Bacillus subtilis H,‘i
AR

Pyréthrinoides:
Deltamétrine
Lambda-cyhalothrine

Nématodes
enthomopathogénes
Cuivre: pﬂ

Sulfate de cuivre
Bouillie bordelaise

récolte de Mirabelles est de plus en plus

précoce. Elle se fait en fonction de la

maturité du fruit, de son taux de sucre et de

sa coloration.

Ces derniéres années on peut noter un

flétrissement du fruit dd en grande partie

aux canicules.

300a500
diffuseurs
suivant
les
marques
0,083L
0,011L 0,1L 2
0,05 kg 2
0,05kg 2
0,0075L 0,075L 2
0,05L 3
0,06 kg 3
0,06 kg 1
0,05L 0,5L 2
0,083L
0,011L 0,1L 2
1,25 kg 2,5kg

Renforcer les bords
duverger.
Barriére physique
sur la G1 (hydroxyde
de calcium, Argile...).

Attention:
Luna Expérience
et Horizon arbo
ne peuvent étre
utilisés sur la méme
parcelle la méme
année.




Viticulture

Adapter ses pratiques en viticulture

en anhée chaude

Les années se suivent et ne se ressemblent pas. L'année 2024 a été pluvieuse
et froide et I'été 2025 a, au contraire, été trés chaud et trés sec. L'alternance
des années avec des amplitudes climatiques importantes, nous pousse

a réfléchir aux pratiques a adapter sur chacune de ces années bien
différentes. Face a ces incertitudes, il faut développer de la robustesse sur les
fermes, pour étre capable de réagir en fonction de I'année qui se présente,
qu’elle soit froide et pluvieuse ou bien caniculaire. C'est cette capacité a
réagir en fonction de I'année qui fait I'agriculture.

L’APABA, grace a ses suivis de domaines et la réalisation d’expérimentations,
propose de faire le point sur cette année 2025, une année chaude et séche.
Quelles sont ses conséquences ? Comment les anticiper ? Quelles sont les

pistes d'adaptations ?

Sécheresse et fortes
chalaurs : quels impact ?

Cette année, nous avons bien eu deux phéno-
menes, qui vont souvent de pair mais qui peuvent
également exister l'un sans l'autre : sécheresse et
forte chaleur. Il est important de differencier les
deux phénomeénes car ils ont des conséquences
sur la vigne bien distinctes, que l'on mélange
parfois.

La secheresse, qui se caractérise sur le long terme,
c'est le manque deau dans le sol. Elle a deux
conséquences principales sur le sol et la vigne :

» Une baisse de la disponibilité en eau : la vigne
réagit de facon croissante avec fermetures des sto-
mates arrét de croissance puis blocage de maturité
et enfin défoliation des ceps dans les cas les plus
severes.

e Un arrét de la vie microbienne du sol : elle en-
traine une baisse de l'assimilation des éléments
minéraux (notamment l'azote) car toute la machine
qui fait fonctionner la vie du sol ne tourne plus.

Les fortes chaleurs, qui se caractérisent sur le
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court terme, sont l'action combinée de fortes tem-
pératures et d'un rayonnement solaire important.
Cette année, les fortes chaleurs ont eu lieu pendant
les jours les plus longs, accentuant le phénomeéne.
Elles ont deux conséquences directes sur la vigne :

4

i B O AR
L'échaudage ou
grillures des raisins

Des défoliations dans le cas
de bralures au souffre

Le suivides apex:
un outil d’anticipation

Si les fortes chaleurs peuvent étre anticipées grace a
la météo, la sécheresse est un phénomene plus dif-
ficile a gérer car ses impacts se voient a long terme,
la vigne étant une plante résistante a la sécheresse.
Pour connaitre l'impact de la sécheresse sur l'état
hydrique des vignes, il existe une observation
simple et rapide : le suivi des apex (extrémités des
rameaux).



En fonction de l'état de l'apex des rameaux de
vigne on peut faire un lien direct avec la croissance
de la vigne et son état hydrique. C'est une méthode
utilisée par de nombreux organismes de recherche
et d’expérimentation qui peut trés facilement étre
prise en main par le vigneron. Les apex sont le pre-
mier signal avant des symptomes plus séveres.

Voici en image comment observer et ce que ¢a
nous dit :

L'état hydrique de la vigne se
classe en trois catégories :

Pas de contrainte
hydrique :

Si l'on rabat les deux
derniéres feuilles du
rameau vers l'apex, elles
ne le recouvrent pas.

Contrainte hydrique
modeérée :

Si l'on rabat les deux
derniéres feuilles du
rameau vers l'apex, elles
le recouvrent.

Contrainte hydrique
modérée a séveére :
Lapexa grillé, il n'est plus
présent. Plus le nombre
d'apex grille est impor-
tant, plus la contrainte
est séevere.

Bien sir, la méthode fonctionne uniquement sur
les rameaux qui n'ont pas été rognés.

Si 'on applique la méthode a cette année, on a pu
voir que :

e Jusqu'a mi-juin/fin-juin la vigne n'a subi aucune
contrainte hydrique. Ueau a été abondante les pre-
miers mois de printemps et le mois de juin qui est
devenu sec n'a pas eu d’effet sur la vigne.

e Enjuillet, avec les températures, 'ensoleillement
et le manque de pluies, les vignes sont passées en
contrainte hydrique modérée. La sécheresse était
avérée mais la vigne a la capacité de résister et
s'est juste mise au ralenti.

 Fin juillet, certaines vignes étaient en contrainte
hydrique sévere, qui s'est confirmée en ao(t.

Ainsi, alors que le feuillage était magnifique, on
pouvait constater des juillet que la vigne commen-
cait a souffrir du manque d'eau et anticiper une
potentielle secheresse.

Des pratiques a adapter ?

Intéressons-nous maintenant aux pratiques que
U'on pourrait mettre en place sur une année comme
2025, pour atténuer ses effets.

Le rognage peut étre un levier intéressant et
simple a adapter au climat de l'année.

Par exemple, fin juillet, les apex indiquaient que
beaucoup de vignes commencaient a souffrir de la
sécheresse (apex en croissance ralentie voire gril-
lés) et donc que les rameaux n’étaient pas en phase
de croissance, et n‘allaient pas pousser davantage.

Ne pas realiser de rognage a cette période et laisser
retomber les rameaux dans le rang est intéressant
car cela permet de fournir une ombre intéressante
pour limiter 'échaudage sur les raisins en amont
d'une période de sécheresse.

C'est d'ailleurs historiquement ce que font les vi-
gnobles chauds. Ils ont adapté leurs modes de
tailles pour conserver les raisins a 'ombre. La taille
gobelet par exemple répartit le feuillage au-dessus
des grappes, en trois dimensions, permettant de
les mettre plus a 'ombre qu’une taille palissée en
deux dimensions. De la méme maniére la pergola
qu’on peut retrouver en Espagne, Grece ou Italie est
construite dans le méme but, créer de l'ombrage
aux raisins, mais aussi au sol.

Couverture du sol

La couverture du sol joue un role important dans
la regulation thermique de la parcelle. Comme on
a pu le mesurer dans différentes expérimentations,
la difference de température au sol est d'environ
10°C entre un sol nu et un sol enherbég, lors d'une
journée ensoleillée. C'est une difféerence de tem-
pérature importante qui joue dans la température
globale de l'air autour des raisins, et donc impacte
'echaudage.
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Les difféerentes modalités
et leurs mises en pratique

Un paillage
Le paillage présente 3 avantages :

* il ne concurrence pas la vigne pendant la période
d’application.

* il couvre le sol, empéchant |' évaporation directe.

e par sa couleur claire, il limite la montée en tem-
pérature du sol.

Linconvénient principal est sa mise en place tech-
nique qui demande un passage supplémentaire et
un apport conséquent pour empécher la lumiére
d'atteindre le sol. Cela demande du matériel pour
pouvoir ['épandre.

Deux modalités d'épandage existent : le paillage
sous le rang, dont 'épandage dans la zone la plus
proche des grappes, peut s'avérer fastidieuse, et
le paillage dans linter-rang, plus simple a mettre
en ceuvre, mais pouvant générer des problémes de
portance des engins par temps humide (notam-
ment sur les parcelles en pente).

Enfin, le paillage n'assure pas le role de structura-
tion, de maintien de l'aération du sol, et de myco-
rhize. Le sol va donc se compacter des les pluies,
orages ou passages de tracteur.

Avoir un couvert végetal tondu

S'il est vert et dense, il est le plus efficace pour la
régulation thermique grace a sa couleur (absorp-
tion moindre des UV et de la chaleur) et grace a son
évapo-transpiration (il transpire de l'eau donc a un
effet de brumisateur).

Mais le couvert restera rarement vert en période
de sécheresse et il est rarement assez dense, une
fois tondu, pour qu’on ne voit pas le sol au travers.
Le tondre moins ras augmenterait la concurrence
potentielle avec la vigne.

Le couvert, suivant le sol que l'on a et sa capacité
a alimenter deux végétaux bien distincts, peut trés
vite concurrencer la vigne. Uherbe est plus compeé-
titive que la vigne pour aller chercher les éléments
minéraux et la rosée du matin, et va donc réagir
bien mieux aux apports d’'engrais ou aux légeres
pluies, que la vigne. Garder un sol 100 % enherbé
et tondu demande une étude approfondie de son
sol et de ses capacités pour garantir qu’il n'y a pas
de concurrence potentielle.
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Un couvert végétal qui a fini son cycle, qui a jauni.

A ce stade, le couvert a fait son cycle, il a créé ses
graines et assuré sa survie. S'il est assez dense, il ne
permettra pas avant un petit moment la repousse
de nouveaux couverts. Et donc il ne va plus entrer
en concurrence avec la vigne.

De plus, ce type de couvert peut également jouer le
role de paillage, sans le défaut de compaction du
sol, puisqu'il jouera tout son role dans la vie du sol
et 'apport de matiére organique directement dans
le sol (via les racines en décomposition). Il va jouer
un role tres efficace également dans la captation et
l'infiltration d'eau, empéchant toute érosion.

Sur le papier, cette possibilité est idéale. Mais l'in-
convénient majeur est sa mise en pratique, qui
peut étre compliquée, en fonction des années, de
l'itinéraire technique, du sol et de la vigne.

Pour que le couvert arrive en fin de cycle en juillet,
il est nécessaire de le laisser s'exprimer librement
avant de maniére a ce qu'il crée assez de biomasse
pour couvrir le sol et qu'il ne concurrence pas la
vigne avant la fin de son cycle.




Les brulures au souffre sont bien connues. On sait
qu'il ne faut pas en appliquer en pleine chaleur,
sous peine de voir des brllures apparaitre sur le
feuillage.

Mais on oublie que s'il ne pleut pas aprées applica-
tion (ou peu), le souffre reste sur les feuilles tant
qu'il n'y a pas d'autres pluies ou de fortes chaleurs
pour le dégrader. Et ce soufre résiduel peut tout
autant provoquer des brilures via de fortes cha-
leurs. La chaleur va volatiliser le soufre présent
sous forme de dioxyde de soufre ou d'acide sulfu-
riqgue qui va irriter et brdler les tissus vegétaux de
la plante.

Ainsi la brilure au souffre peut arriver plusieurs
jours ou semaines apres l'application. De plus, les
symptomes de brilure au soufre peuvent étre assez
divers sur les feuilles et pas si simples a identifier.

Conclusion

Le probléme du soufre est souvent sous-estimeé et
on attribue plus volontiers la chute de feuilles a la
sécheresse sans penser que d'anciens traitements
au souffre pourraient en étre la cause.

Il y a plusieurs degrés de brllures au soufre et
donc des symptdmes plus ou moins visibles. Pour
autant, ils auront un impact bien réel en période
chaude et séche sur la capacité de la vigne a régu-
ler ses stomates et sa transpiration.

Il est probable que des brilures, méme légéres, ag-
gravent les phénomeénes de stress hydrique avec
une déperdition d’eau plus importante due a la
mauvaise régulation de l'eau via les stomates qui
ont été endommageés.

En résumé, il peut étre intéressant de réfléchir
l'application de soufre sur du plus long terme,
et pas seulement sur le moment d’application
en se posant les questions suivantes :

Le traitement au soufre précédent a-t-il été
complétement lessivé ?

De prochaines fortes chaleurs sont-elles &
craindre, avec le risque qu’une nouvelle ap-
plication ne soit pas lessivée ?

La pression oidium ou blackrot est-elle forte
et justifie-t-elle un traitement ?

Peut-on envisager de diminuer la dose dI'ap-
proche des périodes chaudes ?

Cet article s’est concentré sur les résultats observés dans le cadre d'expérimentations menées ou des
retours des viticulteurs suivis notamment dans le cadre du collectif GIEE.

D’autres solutions existent et donnent des perspectives d’adaptation & étudier et envisager : filets ou
toiles d'ombrages, Kaolin, argile blanche, agroforesterie, adaptation du matériel végétal (porte greffe,

cépage).




Commercialisation

Les circuits-courts

acteurs de la restauration collective

'APABA propose aux producteurs de toutes les fi-
lieres un accompagnement technique, des inter-
ventions dans les formations professionnelles, et
de la formation continue. Car la production est au
coeur du métier d'agriculteur - et la performance
technique impacte les colts de production et la
rentabilité des fermes. Mais rien ne sert de produire
sans vendre au juste prix les fruits de ce travail. Or,
la majeure partie des fermes vendent en « circuit
long » et ont rarement leur mot a dire sur le prix de
vente, tout en étant tributaires des marchés natio-
naux et mondiaux depuis la « révolution agricole »
apres la deuxieme guerre mondiale. Face a l'insta-
bilité de ces marches et a une demande croissante
des consommateurs, les « circuits courts » de com-
mercialisation se sont redéveloppés au cours des
30 derniéres annees.

Voici quelques constats faits par ’APABA
ces derniéres années, expliquant un ar-
ticle sur ce sujet, afin d’éclairer les produc-
teurs dans leurs prises de décision sur la
commercialisation :

 La plupart des fermes en élevage ayant dévelop-
pé une vente en circuit court gardent une (plus ou
moins grande) partie de leur production pour les
circuits longs.

e La majorité des fermes maraicheres du dépar-
tement vendent l'intégralité de leurs légumes en
circuits courts (majoritairement vente directe).

* Les porteurs de projets sous-estiment souvent
le temps nécessaire a la commercialisation en
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Dulocal ay rega

L'offre et la demande en Aveyron ™= I

Le magasin de producteurs de La Fouillade — Aux Prés D’ici, lors d’une visite pour les

circuits courts.

» Les producteurs en général ne connaissent pas
toujours leurs colts de production, et encore moins
le codt logistique de leur commercialisation si elle
est en circuits courts.
 Certains circuits courts sont plus populaires que
d’autres auprés des porteurs de projets (marché de
plein vent, AMAP, ...), sans en connaitre les clés de
reussite, points de vigilance et inconvénients.

e Certains producteurs ressentent une saturation
des marchés de plein vent dans certaines petites
regions de ['Aveyron.

e Depuis 3 ans, et a priori pour les prochaines
anneées, le colt de commercialisation de la viande
bovine en circuits longs est plus intéressant que
celui en circuits courts...

Petits rappels...

Un « circuit court » est un mode de commer-
cialisation des produits agricoles qui s'exerce
soit par la vente directe du producteur au
consommateur - vente d la ferme, marché
de producteurs - soit par la vente indirecte, a
condition qu'il n'y ait qu’un seul intermédiaire
entre I'exploitant et le consommateur (le pro-

ducteur vend & un magasin, une épicerie, un
restaurant, qui vend au consommateur final).

Il n'y a pas de notion de distance, contraire-
ment & ce que I'on peut parfois lire (certains
producteurs vont vendre en direct a des
consommateurs & Paris, c’est un circuit court).




La définition de « local » n‘est pas reglementée de fagon
officielle ou commune. En fonction d’otl on se trouve, et des
intéréts commerciaux des fournisseurs alimentaires, ou des
intéréts politiques des élus, un produit local peut-étre « ache-
ter dans la région », « produit et transformé dans le départe-

ment », « né, élevé abattu dans un rayon de moins de 150 km »

Quelle offre « circuit court »
en Occitanie et en Aveyron ?

En quelques chiffres...

La vente en circuit court est malgré tout reglementée

(étiquetage, agréments, tracabilité, ...).

https://occitanie.dreets.gouv.fr/Des-fiches-pratiques-sur-les-

nouveaux-circuits-de-distribution

mode de commercialisation en 2020
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La diversité de circuits
courts en Aveyron

 Environ une centaine de Supermarchés (GMS)
(https://www.aveyron.cci.fr/actualite/le-commerce-en-aveyron-en-
quelques-chiffres )

Les enseignes n'ont pas toutes le méme engage-
ment sur la mise en rayon de produits locaux de
producteurs, encore moins sur les produits bio
(entre 8 et 15 % d'offre bio dans les groupes In-
termarché, U, Carrefour, Lidl et Monoprix selon une
étude de la Fondation pour la Nature et 'Homme
en 2025. Et des écarts de prix avec les produits
conventionnels entre 59 et 86 %).

* Plus de 700 restaurants commerciaux : certains

restaurateurs mettent en avant les producteurs
avec qui ils travaillent, mais c’est surtout grace aux
marchés de plein vent, notamment de Rodez, que
l'on retrouve des produits bio locaux dans les res-
taurants.

13 magasins spécialisés bio : dans tous les ma-
gasins bio du territoire on peut trouver une offre
locale, voir ultra-locale.

6 points de ventes collectifs dits « magasin de
producteurs » et une association de vente en ligne :
il s'agit la de vente directe. Les producteurs se sont

Répartition des produits vendus par chaque
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« Occitanie : En 2020, 25 % des
exploitations agricoles pra-
tiquent une activité de diversifi-
cation et 24 % commercialisent
des produits en circuits courts
(DRAAF Occitanie).

« Aveyron (hors vin) : en 2020,
1165 fermes vendent en circuits
courts (soit 15 % de la totalité),
dont 971 (13 %) en vente directe.

- Les 2/3 de ces fermes sont
sous une forme sociétaire (65 %).

* Presque la moitié (41 %) des
fermes commercialisant en cir-
cuits courts sont en bio.

* Elles emploient généralement
plus de main d'ceuvre (2.4 ETP en
moyenne), que des fermes en
circuits longs.

e
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https://draaf.occitanie.agricultu-
re.gouv.fr/diversification-et-cir-
cuits-courts-dans-les-exploita-
tions-agricoles-d-occitanie-a9622.
html

associes pour commercialiser ensemble leurs pro-
duits. Toutes les filieres sont généralement repré-
sentées. Cette offre n'est pas forcément 100 % bio.

* Au moins 5 magasins de produits locaux - tenus
par des coop, fermes, ou privés (type épicerie de
produits locaux, associative ou non).

» Presque 40 marchés de plein vent, et une mul-
titude de marchés saisonniers d’été. Vente directe
ici aussi, avec un melange de revendeurs, grossistes
et producteurs pas toujours identifies comme tels
(vous souhaitez étre plus visible, 'APABA propose
des pancartes pour les marchés de plein vent.
Rendez-vous sur notre site internet).

 Une dizaine d’AMAP : a ['origine souvent fournies
par des maraichers, mais ces derniéres années une
diversité de produits est parfois proposée (pain,
viande, yaourt...).

» Plusieurs autres moyens de vente développés
par les fermes pour leur commercialisation : vente
ou cueillette a la ferme, commande en ligne,
casiers refrigéres, ...
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La demande : quelle dynamique du marché
« circuit court » (bio) en France ?

Avant tout, il est intéressant de rappeler quelques
notions globales. Les grandes surfaces repré-
sentent 61 % des ventes de produits alimentaires
en 2023, et ces produits alimentaires sont essen-
tiellement issus de circuits longs. Plusieurs études
datant d’avant Covid estiment entre 10 et 15 % la
part des circuits courts dans les dépenses alimen-
taires des ménages.

En 2024, 5,7 % de la consommation alimentaire
des ménages est consacrée aux produits bio (et le
bio représente environ 6 a 7 % des achats des can-
tines). Il est difficile d’évaluer la demande réelle en
produits bio en circuits courts, car elle varie selon
les filieres. Mais on peut observer la dynamique du
marché, tout en gardant ces chiffres en téte.

Dans « l'observatoire de la consommation bio » de
'’Agence Bio, on constate un ralentissement de la
consommation de produits bio en France, depuis
l'inflation « post-Covid » et « guerre en Ukraine »,

015 6 2017

Evolution des ventes bio par circuit de distribution

201E

VENTE DIRECTE
B ARTISANS - COMMERCANTS
B CISTRIBUTION SPECIALISEE BIO
B SHANDE DSTRIBUTION GENERALISTE

notamment via les ventes de produits en circuit
long (la vente en grande distribution est passée de
6.9 milliards d'euros en 2020 a 5.8 milliards d’euros
en 2024). Les circuits courts en général ne sont pas
étudiés, mais on peut constater que sur la méme
période, la vente directe de produits bio n'a pas
cessé d'augmenter. De méme, le constat a été fait en
Aveyron : les prix des produits en circuits courts ont
peu augmenté par rapport aux produits en circuits
longs, ce qui a permis de « garder » les consom-
mateurs malgré le contexte de baisse de pouvoir
d’achat. Par contre il est nécessaire de remarquer
que la vente directe ne représente que 13,5 % du
total des ventes de produits bio, la grande distri-
bution reste majoritaire (48,2 %).

Ce chiffre change énormément si l'on regarde les
modes de commercialisation par filieres bio : 39,7 %
des vins et 274 % des fruits et légumes sont vendus
« en direct ».

(Ne prend pas en
compte la vente
aux restaurants et
a la restauration
collective)

2019 0 2021 2023 1024

https://www.agencebio.org/vos-outils/les-chiffres-cles/observatoire-de-la-consommation-bio/

Avantages et inconvénients
des différents modes
de commercialisation

Afin de choisir un ou plusieurs circuits de commer-
cialisation, il est intéressant de comparer les avan-
tages et inconvénients des circuits courts et longs,
mais aussi des circuits courts entre eux.

Le colt logistique de ces circuits n'est jamais le
meéme. Et si la valorisation en circuits courts peut
étre tres allechante pour certaines filieres, il est in-
dispensable d’estimer la charge de travail néces-
saire et son codt, en plus des colts de production
pour estimer le prix de vente au consommateur.
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ZOOM sur...

L'outil Logicolt permet d’estimer le colt par
kg vendu lors d'une livraison en prenant en
compte : le véhicule, le parcours, le temps
passé aux taches logistiques (préparation
commande, administratif, etc.), les frais
d'abattage et de découpe...

Essayez-le, c’est gratuit.

www.logicout.fr
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Restauration
commercia

Restauration
collective

Grandes et

moyenne
surfaces (GMS)

Conditions de

réalisation/réussite

» Créer un site internet ou
s’intégrer dans un site collectif

* Possibilité de précommandes
avec retrait a la ferme si proximité
d’un bassin de consommation

» Référencement gratuit ou payant
(mots clefs)

« Actualiser le site réguliérement

« Adapter sa communication au
public visé : discours, informations
suffisamment précises (détails
des produits, volumes disponibles,
saisonnalité, conditionnement,
modalités de livraison)

« Produits stockés dans des casiers
ou tourniquets

» Choix primordial de la localisa-
tion: lieu de passage et proximité de
I'exploitation

 Rester disponible en cas de souci
ou pour recharger

» Proposer une offre adaptée a
différents publics

» Démarcher les commercants
locaux

* Avoir un dispositif de commandes
et de livraison efficace

» Des commergants sensibles aux
produits locaux

« Chez d'autres agriculteurs, en
magasin d’alimentation,
dépositaires, aires d’autoroute...

« Conditionnement et fréquence d’ap-
provisionnement parfois spécifiques

* Assurer les livraisons

 Des restaurateurs sensibles aux
produits locaux

« Fidélisation ¢ consolider tous les ans
* Agrément CE ou dérogation

« Disposer de produits adaptés

« Avoir un approvisionnement régulier
et fiable en qualité et quantité

« Des gestionnaires sensibles aux
produits locaux

« Fidélisation & consolider tous les ans
* Agrément CE ou dérogation

« Disposer de volumes suffisants
« Aptitudes a la négociation

« Equipements pour I'accueil de
camions (quai d’expédition)

* Agrément CE pour les denrées
animales

« Définir une politique de prix

« Démarcher pour se faire référencer
« Approvisionner en quantité et
qualité réguliéres

« Conditionnements adaptés

Avantages

* Pas de déplace-
ment

* Touche une large
clientéle potentielle
qui veut gagner du
temps

« Commandes en
avance, facilite la
gestion

 Assure la promotion

* Produits dispo-
nibles sur une large
plage horaire

» Temps passéd la
vente restreint, et pas
de dépendance aux
horaires

» Bonne visibilité du
produit localement

« Accessibilité (com-
pléte une gamme
déja existante)

* Bonne mise en va-
leur des produits

* Reconnaissance
locale

« Planification des
volumes et débouché
régulier

- Sécurité de paiement
« Loi Egalim

¢ Gros volumes
* Large diffusion

* Des commandes a
I'avance

* Principal lieu d’achat
alimentaire

* Touche une large
clientéle

 Grandes quantités
écoulées

Inconvénients

« CoUtde créationd’'un
site

« Colt du conditionne-
ment et frais d’envoi si
expédition

* Temps et compé-
tences de gestion du
site

« Communication et
animation du site

* Investissement
important

« Communication im-
portante a déployer car
forme peu répandue

* Gestion sanitaire

* Prix potentiellement
plus faibles liés a la
marge du magasin

¢ Volumes comman-
dés variables

» Problémes de reprise
des invendus
« Délais de paiement

 Volumes limités

* Saisonnalité

« Concurrence du sec-
teur agroalimentaire

« Horaires de livraison

- Eventuellement ré-
ponse aux appels d’offre
» Volumes variables

« Saisonnalité (vacances
scolaires)

» Besoin accrude
sécurisation sur le volet
sanitaire

* Prix de vente plus
faibles (marges
grossiste et revendeur)

« Délais de paiement longs
« Conditions de stockage
des produits

« Prix plus faibles liés a

la marge du magasin et
négociation

« Organisation pour
respecter les horaires de
livraison
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Point de vente
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Vente directe hors de la ferme

Tournées

Comité
d’entreprise

Conclusion

» Aménager un point de vente
(normes ERP)

* Fixer des plages d’ouverture et les
respecter

* Avoir un parking et des abords
propres

« Etre facilement accessible avec une
signalétique efficace

« Intéressant de compléter lagamme

« Cueillette pour les fruits, Iégumes,
fleurs

« Clientéle plutét urbaine et accés
facile

 Proposer une gamme élargie pour
fidéliser la clientéle

« Avoir un étal et un véhicule
» Se démarquer face aux revendeurs

« Chez d’autres agriculteurs, en
magasin d’alimentation, déposi-
taires, aires d’autoroute ...

» Conditionnement et fréquence d’ap-
provisionnement parfois spécifiques

* Assurer les livraisons

* Des restaurateurs sensibles aux pro-
duits locaux

- Fidélisation ¢ consolider tous les ans
« Agrément CE ou dérogation

- Disposer de produits adaptés

« Avoir un approvisionnement régulier
et fiable en qualité et quantité

* Des gestionnaires sensibles aux pro-
duits locaux

- Fidélisation ¢ consolider tous les ans
» Agrément CE ou dérogation

* Trajets fixes a horaires réguliers

* Prendre contact avec le responsable
du CE et livrer sur place

* Accueil possible par
toute personne de
I'exploitation, selon
disponibilité

* Pas de déplacement
(gain de temps)

s Le client se rend
compte des conditions
de production

 Pas de cout direct
de récolte

- Contact régulier avec
les clients

« Fidélisation grace a
I'accessibilité

- Colt limité

« Accessibilité (com-
pléte une gamme
déja existante)

* Bonne mise en va-
leur des produits

» Reconnaissance
locale

« Planification des
volumes et débouché
régulier

« Sécurité de paiement
* Loi Egalim

 Optimisation logis-
tique

* Regroupement de
clients qui permet d’at-
teindre des marchés
plus éloignés géogra-
phiquement

» Des commandes a
I'avance, pas d’inven-
dus

* Vente en quantités
importantes regroupée

 Risque de baisse de
productivité (temps de
travail)

- Difficultés de fidéli-
sation si gamme trop
étroite/saisonniére

* Ouverture le week-end,
vacances et jours fériés

« Aléas climatiques

« Pertes importantes/dé-
gats potentiels lors des

récoltes

« Prix potentiellement
plus faibles liés a la
marge du magasin

* Volumes commandés
variables

 Problémes de reprise
des invendus
« Délais de paiement

» Volumes limités

» Saisonnalité

« Concurrence du sec-
teur agroalimentaire

» Horaires de livraison

« Eventuellement ré-
ponse aux appels d’offre
» Volumes variables

« Saisonnalité (va-
cances scolaires)

« Besoin accru de sé-
curisation sur le volet
sanitaire

« Frais de déplacement
« Horaires non flexibles
 Réglementation liée
au transport longue
distance

* Prospection com-
merciale (contact et
argumentaire)

En conclusion, il est important de prendre en compte tous les aspects d'un mode de commercialisation
avant de le choisir, et de bien faire la part des choses entre ce qui est préférable du point de vue

organisationnel et financier, sans oublier d’autres aspects plus personnels :
Souhaite-t-on avoir des contacts avec les clients ? A quelle fréquence ? Veut-on des retours sur les
produits ? Profite-t-on du marché pour faire du lien avec les autres producteurs présents ?




L’APABA en action

Le pole élevage

e Accompagnement technico-economique collectif d'éleveurs en partenariat avec les Syndicats de riviere
Réalisation d'études et d’essais agronomiques
Prestation de conseil individuel technico-économique et agronomique "La Vache Heureuse"

Développement des filieres viande et lait bio dans le cadre du réseau Agriculture Durable de Moyenne
Montagne (ADMM), du Pole Bio Massif Central et du programme Animation Bio de la Région Occitanie

Louis GARRIGUES Clémence JEANOT

Chargée de mission

Conseiller elevage filiéres d'élevage

y elevage@aveyron-bio.fr filiere@aveyron-bio.fr
06 65 22 06 15 06 58 89 39 61

Le pole végétal

» Accompagnement collectif : animation de groupes DEPHY fermes en maraichage et en arboriculture
dans la vallée du Tarn, Animation d'un GIEE en viticulture

e Expérimentations en maraichage (utilisation des bandes fleuries, techniques de culture de légumes
primeurs) et en arboriculture (recherche de techniques alternatives aux produits phytosanitaires dans
la lutte contre Drosophila suzukii)

e Appui technique individuel en maraichage et en viticulture bio

Clotaire CHARON

Conseiller maraichage
Ingénieur réseau DEPHY

tech.legumes@aveyron-bio.fr
0763171103

Loic DOMINICE

Conseiller viticulture

filiereveg@aveyron-bio.fr
06 66 04 27 29

Nathalie RAITIERE

Chargée de mission
arboriculture et petits fruits
Ingénieur réseau DEPHY

fetl@aveyron-bio.fr
06 98 72 92 07

29



Le pole alimentation & territoires

» Accompagnement des collectivités dans leur projet alimentaire de territoire (PAT)

e Restauration collective et commerciale : accompagnement et formation des établissements dans leur
projet de qualité alimentaire et d'approvisionnement en produits bio et locaux

» Développement et accompagnement des filieres, des circuits-courts bio-locaux, des projets d'accessi-
bilite alimentaire

» Promotion de l'agriculture, des fermes et des produits bio auprés du grand public (événements, guide
manger bio, interventions scolaires, etc.)

Emmanuelle HALM

Coordinatrice
Chargée de

Lisa SPETZ
Chargée de mission

alimentation A
communication

contact@aveyron-bio.fr
06 50 80 21 66

alimentation@aveyron-bio.fr
06 98 72 88 00

Le péle coordination

Sylvie SCHIPPERS Emmanuelle HALM
Coordinatrice
Chargée de
communication
raf@aveyron-bio.fr contact@aveyron-bio.fr
06 65 22 06 15 06 50 80 21 66

Responsable
Administratif et financier

Toutes filieres

 Point Info Bio : informations aux producteurs et porteurs de projet sur la réglementation, les aides et les
questions technico-économiques

Formation individuelle et collective des agriculteurs via le fond VIVEA
Interventions dans les établissements d’enseignement agricole
Organisation de rencontres techniques gratuites et ouvertes a tous

Diffusion des informations techniques : newsletters mensuelles (Elevage, Maraichage et Arbo-petits fruits),
rédaction d'un magazine technique, de fiches techniques, podcasts et vidéos

Réalisation des Contrat d’agriculture durable (cAD) de la Région Occitanie
Accompagnement individuel & la télédéclaration PAC
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ADHESION -

Producteur ~
Association reconnue Agrément Association loi siret Membre
Adresse d’intérét général entreprise 1901
2 A P oy o . 438 568 818 00027 de la FNAB
2, rue du Chdteau concourant a la défense solidaire Préfecture de ) L= A a &
A S . Code APE : 8559B du Reseau CIVAM

12740 Sebazac- de l'environnement depuis Rodez . ar e

N . e . Formation et du Pole Bio
Concoures naturel depuis le le 10 juillet J.0 du 23 mai 73120042412 Massif Central i el A
12 décembre 2011 2013 1990 Hi )
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Année d’'engagement en AB* Organisme certificateur*

Je commercialise / souhaite commercialiser mes produits en restauration collective :

Réglement
" Par chéque a Uordre de UAPABA

Situation de votre ferme | Cotisation Montant
Ferme individuelle 80€ : Par V|rem.ent (Pre:C|ser votre nom
dans l'objet du virement)
Ferme en société 80 € + 30 € par associé Caisse d’épargne Midi-Pyrénées
Cotisation coup de pouce 30€ BIC CEPAFRPP313
.. . X IBAN | FR76 1313 5000 8008 0089 5241 956
Cotisation de soutien Libre
i En espéces ol
o peces [ai

, o { En ligne
Merci de reporter le montant correspondant a la situation de votre ferme.
* Exemples : EARL = 80€ | GAEC a 2 associés = 110€ | GAEC a 3 associés = 140€ ...

www.helloasso.com/associations/apaba

J'accepte de recevoir les newsletters de 'APABA (Elevage / Maraichage / Cultures pérennes / RHD)*

*rayer la/les mention(s) inutile(s)

SIGNATURE

i i Jedemande un regu fiscal (votre cotisation est déductible des impéts d hauteur de 66%.)

Pensez a conserver une copie de ce bulletin d’adhésion comme preuve comptable.

Les informations recueillies dans ce bulletin feront l'objet d’un traitement informatique, seront utilisées a des fins statistiques et de promotion de
I'Agriculture Biologique en Aveyron par 'APABA. Elles ne seront pas envoyeées a des sociétés tierces. En remplissant ce bulletin, vous donnez votre accord
pour le traitement et ['utilisation de vos données dans ces conditions. Conformément a la réglementation en vigueur, vous bénéficiez d’un droit d’acces et
de rectification a vos informations en nous contactant.
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